
Die PrismaLife AG wurde vor neun Jahren 
von dem deutschen Diplom-Volkswirt und 
Versicherungsaktuar Markus Brugger ge
gründet. Aus der einstigen Produktfabrik ist 
längst ein führender liechtensteinischer Le
bensversicherer geworden. Mit der Entwick
lung von flexiblen und kostengünstigen 
Vorsorgelösungen für jedes Budget ist das 
Unternehmen rasant gewachsen – nicht 
ohne Grund. Die PrismaLife hat sich nicht 
nur der Transparenz, Verständlichkeit und 
der Kosteneffizienz bei der Produktent-
wicklung von Fondspolicen und Risiko-
lebensversicherungen verschrieben. Zeit-
nah auf die Bedürfnisse des Marktes zu 
reagieren und Kundenprobleme zu lösen, 
gehört gleichwohl zur Maxime. Das wis-
sen die Kunden in Deutschland und Ös
terreich gleichermaßen zu schätzen. 

Herr Brugger, in welchem Maße profi­
tiert die PrismaLife als Lebensversiche­
rer vom Standort Liechtenstein?
Liechtenstein hat als Versicherungsstand
ort eine ganze Menge zu bieten. Seit dem 
1. Mai 1995 gehört das Fürstentum dem 
Europäischen Wirtschaftsraum (EWR) an. 
Anfang 1996 trat ein EU-konformes Ver
sicherungsaufsichtsgesetz in Kraft, dem 
ein Jahr später die entsprechende Verord-

nung folgte. Als liechtensteinischer Le-
bensversicherer genießen wir den Vorteil, 
unsere Produkte im gesamten EWR-Raum 
und gleichzeitig in der Schweiz anbieten 
zu können – das schafft Kostenersparnis. 
Dadurch sind wir in der Lage, unsere Pro
dukte in den von uns bevorzugten Märk
ten zu verkaufen. Und das von einem ein
zigen Standort aus. Außerdem (lacht) be
urteilen unsere Mitarbeiter das Arbeiten 
im „Ländle“ als sehr angenehm. Liechten
stein bietet aufgrund seiner geografischen 
Lage, also seiner Nähe zu Deutschland, 
Italien, Österreich und der Schweiz, na-
hezu unerschöpfliche Freizeitmöglichkei-
ten. Das macht uns als Arbeitgeber zu
sätzlich attraktiv.
Welche Vorteile hat der Versicherungs­
standort Liechtenstein für deutsche Kun­
den?
Die Vorschriften zur Kapitalanlage ent
sprechen weitgehend denen in Deutschland 
oder anderen Staaten der Europäischen 
Union. Wer meint, da sei Hexerei am Werk, 
der irrt gewaltig. Man findet bei uns kei
ne Zockerprodukte – wir bieten moderne, 
rentable und für die jeweiligen Anleger-
typen angemessene Kapitalanlagen. Die 
deutschen Kunden der PrismaLife profi-
tieren von kostengünstigen und flexibel 

gestaltbaren Vorsorgeprodukten, die sich 
den rechtlichen Vorgaben aus Deutschland 
anpassen. Unsere Fondspolicen sind steu-
erlich privilegiert, da sie ein rechtskonfor-
mes Instrument zur Vermeidung der Ab-
geltungsteuer darstellen. Wussten Sie üb-
rigens, dass Liechtenstein über das mo-
dernste Versicherungsrecht im Europä-
ischen Wirtschaftsraum verfügt? Dabei 
stehen Kundenschutz und Rechtssicher-
heit ganz klar im Vordergrund. Das ist 
ein entscheidender Faktor und sowohl 
für vermögende Kunden als auch für Re-
tailkunden von besonderer Bedeutung.
Welche Kundenbedürfnisse bedient die 
PrismaLife?
Wir bedienen keine bestimmte Nische  son
dern entwickeln fondsgebundene Lebens- 
und Rentenversicherungen für jedes Bud
get und für jeden Anlegertyp. Für unsere 
Retailkunden stehen Einfachheit, Flexibi-
lität und Sicherheit des Vorsorgeproduk-
tes im Vordergrund. Unseren vermögen-
den Kunden bieten wir angemessene In-
dividualität und weitreichende Anlage
freiheit. Unsere Vorsorgelösungen finden 
sich sowohl in der ersten als auch in der 
dritten Schicht wieder. Wir sind in der La
ge, ein großes Spektrum an unterschied-
lichen Bedürfnissen zu bedienen. Unsere 
Kunden kommen aus allen Zielgruppen.
Was unterscheidet die PrismaLife von 
anderen liechtensteinischen Lebensver­
sicherern?
Bei uns findet jeder, im Rahmen seiner fi-
nanziellen Möglichkeiten, transparente und 
kostengünstige Vorsorgeprodukte, ab ei
nem monatlichen Sparbeitrag von 50 Eu
ro. Nach oben hin sind, auch bei den Ein
malanlagen, keine Grenzen gesetzt. Da-
durch sind wir in der Lage, auf individuel-
le Bedürfnisse zu reagieren, was uns wie
derum Vorteile in der Produktentwicklung 
verschafft. Wir sind insbesondere auf-
grund unserer vielseitigen Erfahrung ein 
gefragter Partner in unserem Geschäft. 
Infos unter: www.prismalife.com

Altersvorsorge Transparenz, Verständlichkeit und Kosteneffizienz gehören zu den Maximen der 
liechtensteinischen PrismaLife AG. Ihre Kunden in Deutschland und Österreich wissen dies zu schätzen.
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